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Zur Sache

Zahnheilkunde ist High Tech

Es gibt keinen Bereich in der Zahnmedi-
zin, in dem High Tech nicht lidngst Ein-
zug gehalten hétte und dem Zahnarzt un-
geahnte neue Moglichkeiten eroftnet. In
der Diagnose, der Kommunikation mit
dem Patienten, natirlich in allen Berei-
chen therapeutischer Mafinahmen, der
Kooperation mit dem Zahntechniker bis

High Tech ist eine Herausforderung fuir
den Zahnarzt, in finanzieller Hinsicht, an
seinen Willen, mit seiner Praxis mit der
Zeit gehen zu wollen und natiirlich auch
an die Kraft, sich weiterzubilden,
sich dem Fortschritt zu stellen, daraus fir
sich und die Patienten das Beste zu ma-
chen.

Neue Dimensionen
fir Zahnirzte

CAD/CAM-Systeme haben neben der
technologischen Perspektiven vor allem
betriebswirtschaftlich Zahnirzte in neue
Dimensionen vorstoflen lassen. Der La-
ser ist in der Parodontologie und in En-
dodontie nicht nur ein zusitzliches the-
rapeutisches Hilfsmittel mehr, sondern
vielfach ,,state of the art”. Und mit zu-
nehmender Hinwendung zur Parodonto-
logie — auch durch die Neubestimmung
des Bema — in den kommenden Jahren
durch die Zahnirzte muss und wird der
Laser zur Selbstverstindlichkeit in jeder
Zahnarztpraxis werden.

Mit Navigationssystem zum Praxis-OP
In der Kieferchirurgie und Implantologie,

die immer schon High-tech-bestimmt wa-
ren, haben nun Navigationssysteme die

Tiir zum Praxis-OP der Zukunft aufge-
stoBen. An intelligente Rechner gekop-
pelte Werkzeuge ermdglichen die genaue
Umsetzung des Operations-/Implanta-
tinsertions-Plans in die Realitit. Der
Zahnarzt arbeitet mit seinen bewéhrten
Instrumenten und fuhrt die Eingriffe
selbst aus. Er kann sich dabei aber ,,na-
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handler einen groflen
Gewinn an Genauig-
keit und eréfnet die
Chance des mini-
mal-invasiven Eingriffs. Der Investi-
tionsaufwand ist fiir die Praxen dabei si-
cher hoch, aber was sie daraus an Si-
cherheit fur sich und die Patienten ge-
winnen, ist unbezahlbar. Und er wird vom
Patienten belohnt. Er zahlt eben auch ger-
ne, wenn er schneller, weniger invasiv und
sicherer behandelt worden ist. High Tech
ist ein Giitesiegel fiir die patientenorien-
tierte, die erfolgreiche Praxis,
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