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Zur Titelanzeige
Mehr Farbe fiir die Compliance

Juzo® Expert Programm mit drei weiteren
neuen Farben

Therapieabbruch aufgrund mangelnder
Compliance - ein hiufiges Problem in der
Kompressionstherapie. Die Patienten fiih-
len sich in ihrer ,zweiten Haut“ nicht wohl.

Oft spielt dabei auch die Unzufriedenheit
der Patienten mit der Optik ihrer Kompres-
sionsversorgung eine wichtige Rolle. Neben
der personlichen FEitelkeit ist die Angst grof,
durch ein auffilliges medizinisches Hilfs-
mittel vom personlichen Umfeld als , krank“
identifiziert und dadurch sozial ausgegrenzt
zu werden.

Juzo® hat sich dieses Themas angenommen
und bietet deshalb Versorgungen in den

Qualitdten Juzo® Expert und Juzo® Expert
Strong in drei weiteren optisch ansprechen-
den Farben an: Dunkelblau, Grau und Rot.

Zielgruppe sind vor allem jugendliche und
jung gebliebene Lymph- und Verbrennungs-
patienten, aber natiirlich auch alle, die
ihren personlichen Kleidungsstil gerne mit
diesen Farben kombinieren mchten.

Weiterhin erhéltlich ist die Farbe ,Haut“,
sehr beliebt aufgrund ihrer Unauffalligkeit,
das sportlich dynamische ,Blau“ und die
elegante Farbe ,Schwarz".

In allen sechs Farben verfiigbar sind sdmt-
liche MaRversorgungen vom Fu-Zehen-
teil iiber Strimpfe/Strumpfthosen, Thorax-
versorgungen, Armel, Handschuhe bis hin
zur Gesichtsmaske — und dies in bis zu vier
Kompressionsklassen.
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