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Zur Sache

Die Implantologie wiichst und wiichst

len der Implantologiehersteller — borsen-

notierte Unternechmen miissen sich jedes
Quartal zur Entwicklung &uflern, die anderen
tun es gern —, dann ldsst sich daraus ableiten: Die
Implantologie ist nach wie vor der Wachstums-
markt Nummer eins in der Zahnheilkunde mit
Zuwachsraten von 20 Prozent und mehr. Da kann
sich die in aller Munde gefiihrte ,,professionell
in den Praxen betriebene Individualprophylaxe®
nur verschamt hinter verstecken. Aber natiirlich
nicht nur fiir die Industrie ist die Implantologie
eine vorerst ,,never-ending Success-Story*, nein,
auch fiir die Zahnérzteschaft.

Sieht man die verdffentlichten Umsatzzah-

Warum ist dies eigentlich so? Dafiir gibt es viele,
aber sehr einfache Griinde. Die Implantologie
konnte sich aus der Praxis heraus entwickeln,
hat damit sehr rasch mit verschiedenen Systemen
Praxisreife erlangt. Der Erfahrungsaustausch un-
ter den Kollegen, national sowie international,
wurde von Anbeginn sehr offen gepflegt, neben Er-
folgen wurden auch Misserfolge diskutiert und
daraus die Schlussfolgerungen fiir die Weiter-
entwicklung der Systeme wie der medizinisch-
operativen Handlungsanweisungen fiir die Zahn-
drzte gezogen. Die Universitaten sprangen —
wenn auch spit — auf den Zug auf und haben
seither viele wissenschaftliche Absicherungen
der Leistungen von Praxis und Industrie fiir die
Implantologie geliefert, sicher auch einiges an
Anst6Ben und Neuerungen vorangebracht.

Die Aus- und Fortbildung wurde und wird aus
den wissenschaftlichen Verbanden der Praktiker
heraus geprigt und an den Notwendigkeiten des
Zahnarztes ausgerichtet, der implantiert oder
implantieren méchte. Sie wurde nicht — wie in
anderen Bereichen — theoretisierend und idea-
lisierend von Kammern okkupiert. Vor allem
aber haben die Implantathersteller ihr gesam-
tes Marketing auf nationaler und internationaler
Ebene weitgehend durch Kongresse und eine
praxisorientierte Vor-Ort-Fortbildung auf Grund-
lagensicherung, Wissensvermehrung und den
Erfolg des Behandlers beim Patienten ausge-
richtet.

Die Implantologen selbst haben sich in starken
eigenen Interessensorganisationen, allen voran
der ,,Bundesverband der niedergelassenen im-
plantologisch titigen Zahnirzte (BDIZ), or-
ganisiert. Diese sind fokussiert auf die Umset-
zung der Wiinsche und Bediirfnisse implanto-
logisch tdtiger Zahnirzte - zum Beispiel Be-
rufsrecht (Anerkennung und Durchsetzung ei-
ner zertifizierten Fortbildung mit Schildféhig-
keit als Tatigkeitsschwerpunkt), bei Verhand-
lungen mit den Kostenerstattern, zur Positio-
nierung gegeniiber der Industrie durch Qua-
litdtssicherung und Normierungen etc.

Hitten Kammern diese Aufgaben iibernom-
men, die Implantologie befénde sich berufs-
politisch — aber auch im Markt — immer noch
in der Steinzeit. Sicher téte im Zeitalter der Kon-
zentration und Globalisierung, auch aufgrund
der Zusammenschliisse in der Implantat-In-
dustrie, der Zusammenschluss einzelner im-
plantologischer Verbédnde, besonders solcher
mit wissenschaftlichem Anspruch, der Sache
insgesamt gut.

Natiirlich ist auch die enge Kooperation mit den
Zahntechnikern, dort vielen ebenfalls spezia-
lisierten Betrieben oder Abteilungen in Den-
tallaboren, ein wichtiger Erfolgsbaustein. Nicht
zuletzt haben die Industrie und einzelne im-
plantologische Verbinde mit breiter Offent-
lichkeitsarbeit, ja sogar gezielter Werbung
unter geschickter Umge-

hung aller beruflichsrecht-

lichen Hiirden, die von den
Kammern aufgebaut wer-
den, viel fiir die Bekanntheit
der Moglichkeiten der Im-
plantologie und fiir eine
breite Inanspruchnahme im-
plantologischer Leistungen
aus der Bevolkerung heraus
getan.

Die Interessen-
partnerschaft
Zahnarzt, Zahn-
techniker, Patient
und Industrie
dem Fortschritt
geoffnet

Wenn es jetzt noch gelingt,

die Implantologie fiir alle auf der einen Seite
bezahlbar (Patienten und Kostenerstatter, aber
auch die Zahnirzte bei Erwerb der Systeme)
und auf der anderen Seite finanziell lukrativ
(bei Zahnirzten fiir ihre Leistungen und fiir die
Industrie zur Sicherung von Forschung, Ent-
wicklung und Weiterbildung) zu gestalten, dann
kann die Implantologie als wichtiges Zu-
kunfisgebiet der Zahnheilkunde weiter wachsen
und wachsen und wachsen.

Mit einem Wort: Die Implantologie ist deshalb
ein so erfolgreicher Zweig der Zahnmedizin,
weil es gelungen ist, sie weitgehend frei zu
halten von Kammerzwingen, Kassenzwan-
gen, Kammer- und KZV-Einfliissen und die
Interessenpartnerschaft Zahnarzt, Zahn-
techniker, Patient und Industrie, unterstiitzt
auch von Medien wie der DZW, dem Fortschritt
zu fthen.
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